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mailto:stephane@freschi.fr
mailto:stephane@freschi.fr
http://www.freschi.fr
http://www.freschi.fr

SF Consulting intervient auprés des organisations pour leur apporter les connaissances et
savoirs faire nécessaire & leur performance opérationnelle.

Parce que le succés des projets repose non seulement sur sa maitrise de techniques de gestion
de projet, mais aussi sur sa capacité @ manager et mobiliser une équipe autour de soi ainsi
que sur le pilotage des processus de changement, PROJECTIO est une formation unique qui
développe les compétences nécessaires pour optimiser et performer sa gestion de projet.

Savoir maitriser les processus de changement est ainsi la condition sine qua non du succés de
I'adaptation et de I'évolution des organisations. EVOLUTIO propose une méthodologie
éprouvée et rigoureuse pour identifier, anticiper, préparer et conduire le changement en
intégrant les bons acteurs au bon moment.

Nous avons tous des potentiels qui, exploités de facon efficiente, permetiront d'atteindre les
objectifs de l'organisation. MANAGERIO est une formation action visant & améliorer la
contribution du manager & son équipe comme aux équipes de l'organisation. Clarification du
roles de chaque acteur, enjeux internes et externes, impact des messages et de la
communication ou encore le leadership seront autant de thémes abordés pour motiver et
développer le professionnalisme collectif.

Analyser les enjeux et impacts d'un projet, apporter les éléments décisifs au lancement d'un
nouveau produit ou service, étude de faisabilité, DECISIO répond par des éléments objectifs
aux besoins des décideurs de faire le meilleur choix. La méthodologie repose sur une
approche systémique de I'organisation.

Le conflit n'est pas qu'une situation négative. Il peut déboucher sur des relations plus
productives et une situation assainie. Savoir le manager nécessite alors pour l'individu de
déterminer la facon appropriée de I'aborder et progresser ensemble par une approche basée
sur la négociation.

La communication dans nos relations professionnelles est un critére prédominant dans la valeur
ajouté que l'on apporte & ses compétences techniques. De la définition d'objectif pour ses
collaborateurs & I'écoute des besoins de ses clients, nous sommes en inter-relation permanente.
Comment améliorer la qualité de ses messages, comment améliorer la compréhension des
attentes de son interlocuteur ou encore conserver le rapport avec ses interlocuteurs sont les
objectifs de ce stage.
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Offre d'accompagnement

1.BILAN ET INSERTION PROFESSIONNEL - PEDAGOYO - référence AO1

2.ACCOMPAGNEMENT MANAGERIAL - STRATEGIO - référence A02

3.AIDE A LA DECISION - SELECTIO - référence A0O3
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